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Nieke Composites GmbH 
Rudolf-Diesel-Straße 5 
71106 Magstadt 
 
 
Firmenbeschreibung 
 
Die Nieke-Composites GmbH ist ein dynamisches Unternehmen, welches Leichtbauteile aus 
Faserverbundwerkstoffen herstellt. Dabei übernehmen wir alle Aspekte, von der Konstruktion über 
Prototypenbau bis hin zur Kleinserienfertigung. Mit unseren rund 40 Mitarbeitern haben wir uns auf 
die Verarbeitung von Hochleistungsfasern in ihren verschiedensten Ausprägungen und 
Nutzungsvarianten spezialisiert. Wir entwickeln, konstruieren und fertigen hochwertige Produkte für 
unsere Kunden aus dem automobilen Rennsport und dem Maschinenbau. Unser Unternehmen ist 
seit 18 Jahren am Markt und konnte sich dank höchster Qualitätsstandards und innovativen 
technischen Lösungen durchsetzen.  
 
Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen  
Vertriebsingenieur (m/w/d)  
 
 
Deine Aufgaben 
In den vergangenen Jahren wurde das NiPro40 Profilsystem entwickelt. Dabei handelt es sich um ein 
innovatives modularen Leichtbau Profilsystem aus Kohlefaser. Das NiPro40 System befindet sich 
bereits bei einigen Firmen im Einsatz, ein professioneller Vertrieb ist bis dato jedoch nicht involviert. 
Ziel der ausgeschriebenen Stelle ist es, ein komplett neues Vertriebssystem für dieses NiPro40 
System aufzubauen. Sie haben die Chance, von Beginn an die Entwicklung vom Vertrieb maßgebend 
zu beeinflussen und ein Vertriebssystem aufzubauen. 
https://nipro-system.com/ 
 

• Betreuung von Bestandskunden und regelmäßige Follow-ups 
• Neukundenakquise per Telefon, E-Mail, Persönlich und auf Fachmessen 
• Beratung von Neu- und Bestandskunden zu technischen Produkten und Dienstleistungen 
• Kommunikation mit der Produktionsabteilung zur Anpassung von Produkten und 

Dienstleistungen an Kundenwünsche und -anforderungen 
• Annahme von Reklamationen sowie Ansprechpartner bei Problemen 
• Vertriebscontrolling zur Überprüfung der Wirtschaftlichkeit der Produkte, Dienstleistungen 

und Lösungen 
• Erstellung von Angeboten und Abschluss von Verträgen sowie Auswertung von 

Kundenfeedback 

 
Dein Profil 

• Abgeschlossenes ingenieurtechnisches Studium oder vergleichbare Berufserfahrung  
• Sicherer Umgang mit MS Office Programmen 
• Strukturierte und selbstständige Arbeitsweise sowie analytisches Denkvermögen 
• Engagement und Teamgeist  
• Fließende Deutschkenntnisse in Wort und Schrift 

 

https://nipro-system.com/


Wir bieten Dir:  

• Ein erfahrenes und hochmotiviertes Mitarbeiterteam 
• Ein hohes Maß an Eigenverantwortung 
• Die Mitarbeit in einem erfolgreichen, dynamischen Team mit großen Zielen sowie ein 

angenehmes Arbeitsumfeld 
• Eine Arbeitsstelle in einem wachsenden Unternehmen mit vielen Chancen der Mitgestaltung 
• Firmenevents 
• Eine unbefristete Festanstellung 
• Innovatives Unternehmen in der zukunftsträchtigen Leichtbaubranche 
• Kurze Kommunikationswege, offene Türen und flache Hierarchien 

 
 
Leistungen: 

• Betriebliche Altersvorsorge 
• Betriebliche Weiterbildung 
• Kostenlose Getränke 
• Kostenloses Mittagessen 
• Betriebsarzt 

 
 
Art der Stelle:  

• Vollzeit 
• Unbefristete Festanstellung 
• 40 Wochenstunden  

 
 
Wir freuen uns auf Ihre 
Bewerbungsunterlagen mit Angabe 
Ihrer frühesten Verfügbarkeit und 
Ihrer Gehaltsvorstellung. 
Ihre Unterlagen senden Sie uns 
bitte per E-Mail ausschließlich im 
PDF-Format. 


